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Nb. . ;. . . . . ,
ours Janvier Février Mars Avril Mai Juin Juillet Aout |Septembre/ Octobre [Novembre Décembre
. . . 2-6
ADX201 - L’essentiel pour les nouveaux administrateurs 3-7 8-12 3-7 1-5
20-24 -7 7-11 19-2 16-20 -4 25-29 6-10
Lightning Experience ° 0 3 17-21 223 30. 22-26 17-21 15-19
ADX211 - Administration, enrichissement et automatisation
nistrat en! Hromatisat 4 27-30 24-27 23-26 29- 2 24-27
de Salesforce
ADX261 - Administrer et maintenir Service Cloud 2 10-11 16-17 6-7
ADX361 - Administrer des solutions Service Cloud ~ “
. . ministrer des solutions Service Clou 3 17-19 1315
intelligentes
ANC201 - Création de perspectives, de tableaux de bord et . o™ 1™ e
d'applications dans CRM Analytics
ANC301 - Mise en ceuvre et gestion de CRM Analytics 3 11-13" 20-22" 4-6"
B2B110 - Gé t iali lution d
érer et commercialiser une solution de , 1516 18-19 5798
commerce B2B
BSX101 - itri ilot trei |é tati
SX101 - Maitrise et pilotage de votre implémentation 3 31 5 10-12 3.5
Salesforce
CCD102 - B2C Commerce Developer avec SFRA 4 31- -3 29- -2 15-18
CCM101 - Gesti t ialisation d' itrine B2C
estion et commercialisation d'une vitrine 25 5496 5395 19-14
Commerce Cloud
P 1 - Confi ti t inistration d' luti
CPQ30 onfiguration et administration d'une solution . 10-14 56 13-17 812
Salesforce CPQ
DEX450 - Création d'applications par programmation sur la R ;
! PRICATIONS par Prog 1on 54 5 3-7 31- 4" 30- 4 6-10"" 8-12
plate-forme Salesforce
DEX602 - Programmer des composants Web Lightning 5 17-21 17-21
B 7
FIAOO1l - Fondamentaux de Einstein IA et Agentforce ‘% 2 31- -1 15-16 9-10 18-19 20-21
FSL201 - Mettre en ceuvre Salesforce Field Service 3 12-14 22-24 1-3
MKT101 - Créati t lyse d lients a I'aide d
. réation et analyse des parcours clients a l'aide de . 10-14 31. 4 5397 13-17 8.1
Marketing Cloud
MKT201 - Conception de solutions issues des R 5 59" . 15.17™
données avec Marketing Cloud % ) ) )
OMSA435 - Création d’expériences guidées avec OmniStudio 5 24-28 16-20 24-28
IPDX101 - Stimulation des ventes avec Account Engagement 3 12-14 22-24 24-26
%
SDC101 - Concepts de base de Data Cloud de Salesforce ‘% 3 17-19 10-12 17-19

_ Formations administrateurs

Formations administrateurs Service Cloud

Formations CPQ Formations CRM Analytics ®). formation en distanciel uniguement

Formations Marketing Cloud & Account Engagement
Formations Commerce Cloud

Formation Data Cloud

Formations développeurs Formations IA

Formations Omnistudio

COGNIZANT TECHNOLOGY SOLUTIONS France - Organisme de formation connu sous la marque El-Institut
Numéro d’enregistrement 11756554475 (Cet enregistrement ne vaut pas agrément de I'Etat). Certifié Qualiopi pour la catégorie d'actions "Actions de formation".
Toutes ses formations peuvent étre financées par un organisme collecteur (OPCO)
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